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Ola Studio R, seja bem vindo!
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Mercado

Studio R sem fronteiras

# voltar

por Ligia Diniz
Rui Monteiro conta o passado e o futuro da fabricante de amps

foto: .

"A vontade de ter no
Brasil consoles capazes
de mixar sem restricoes
um evento internacional".
Essa foi a motivacao que
Rui Monteiro teve, em
1988, para fundar a
Studio R, hoje referéncia
quando se fala em
amplificadores de poténcia no Brasil. Muita coisa mudou desde
que Rui projetou o M-360, "o primeiro amplificador brasileiro
com pinta de profissional”, como ele mesmo diz, ainda na
Gradiente, em 1975.

Mas a dedicagdo e a preocupagao com o audio nacional se
mantiveram. M&T, ao longo dos anos, contou com muitos
parceiros essenciais. Mas s6 a Studio R esteve presente em
todas as edicOes. Alids, a Studio R, ndo: Rui Monteiro, desde
quando era soécio da Micrologic. Por essas e outras,
resolvemos fazer uma homenagem e uma recapitulacdo dos
momentos mais importantes vividos pela empresa nas ultimas
décadas.

Para entender a histéria da Studio R, é preciso voltar a 1966 e
ver como foi que seu fundador, Rui Monteiro, entrou no
mundo do Adudio. Na época saido da Telefunken, onde
trabalhava em projetos de telefonia, o engenheiro passou a
desenvolver equipamentos na Gradiente. "Naquela época os
aparelhos de som mais potentes eram receivers", lembra.
"Langamos finalmente em 1975 um produto que marcou a
evolucdo do que sao hoje os Studio R, o Gradiente M-360."

De acordo com Rui, os amplificadores, até aquela época, eram
mais rudimentares e o transistor ainda ndo era muito
desenvolvido. "A primeira vez que houve disponibilidade de
componentes para fabricar um amplificador transistorizado
superior ao valvular foi com o M-360", conta.

Pouco depois, o engenheiro deixou
1988 a Gradiente para se associar a
Micrologic - empresa até entdo
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C Outra resposta. Escreva - .
P especializada em acessorios para

para carro, chaves para alto-falante
enquete@musitec.com.br. ! . !
crossovers passivos e

votar resultado . .
equalizadores. A entrada de Rui

+ Enquetes anteriores possibilitou o) inicio do

desenvolvimento de amplificadores
- 0 primeiro foi o P-500, precursor
do M1000, em 1980. "Foi o primeiro amplificador profissional
nacional, porque tinha ventilacdo forcada e sensores térmicos,
sistema de protecao contra cargas inadequadas, acidentes de
fiacao, e trabalhava com qualquer energia sem desligar. Foi
também o primeiro amplificador nacional a utilizar
transformador toroidal", detalha ele.

A determinacao de investir em equipamentos profissionais, no
entanto, foi revertida apdés uma anadlise do mercado.
"Concluimos que a linha Micrologic era profissional demais e
estadvamos deixando varios concorrentes se divertirem com os
aparelhos mais baratos", lembra. Rui desenvolveu, entdo, o
NA 2200, sob a marca Nashville, uma divisao da Micrologic
para som doméstico. O amplificador foi sucesso de vendas,
sendo usado também entre os profissionais - até hoje é
possivel encontra-los em uso.

,/'_ \RUMO AO MERCADO
1989 PROFISSIONAL

Paralelamente a linha Nashville, a
Micrologic seguiu no projeto de
mesas e periféricos, com a
participacdo de Rui Monteiro até
1988, quando ele se desligou da
empresa e fundou a Studio R. "Eu
queria algo definitivamente
diferenciado em nivel mundial para
este mercado", explica. Ele foi
motivado pela caréncia de
mercado, diz. "Comecei a pender
mais para o lado do &udio
profissional mesmo e resolvi me
concentrar sé nisso, o que me fez
fundar a Studio R. Na época um
console importado tinha preco
proibitivo e os amplificadores nao
eram adequados as nossas
necessidades."

Na época da saida de Rui da
sociedade, foi feito um acordo
segundo o qual o engenheiro ndo poderia fabricar
amplificadores durante trés anos em outra empresa que nao a
Micrologic, que fechou a industria algum tempo depois. Por
isso a Studio R comecou fabricando somente mesas,
crossovers e direct boxes.

Mesmo sem produzir amplificadores, a Studio R vinha em boa
fase até as mudancas econdmicas promovidas pelo
ex-presidente Fernando Collor. "Ele prendeu nosso dinheiro e
diminuiu muito o valor do produto importado. A concorréncia
com os fabricantes estrangeiros de mesas entdo foi se
complicando devido ao baixo valor do dolar. Essa foi a época
mais dificil para a Studio R, mas temos certeza que isso se
deu com toda indulstria brasileira. Alids, estamos todos
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pagando essa conta até hoje", reflete.

Os trés anos do acordo com a Micrologic, no entanto, ja
haviam passado e a solugdao para a crise que se iniciava foi
retomar o desenvolvimento dos amps. "Voltei a trabalhar com
amplificadores, que sofriam menos com a concorréncia
internacional."

Com a experiéncia na Gradiente e na Micrologic, Rui aprendeu
bastante sobre o mercado nacional para amplificadores.
"Estava cada vez mais ciente de que o mercado brasileiro
precisava de poténcias profissionais diferenciadas. Os
importados ndo eram adequados a nossa realidade", diz ele.
"As mesas e periféricos importados funcionam bem aqui no
Brasil, independente de seu custo, mas com os amplificadores
a coisa muda. Ndo é a toa que a Studio R foi a primeira do
mundo em muitas solugdes, como os amplificadores para 1,5
ohms feitos para quatro falantes por canal e que agientavam
maxima poténcia senoidal sem desligar ou superaquecer,
mesmo nos locais mais quentes do pais e com variagoes
severas de rede elétrica."

RENOVAGAO NO VISUAL

De |& pra ca, foi muito aprendizado e muitas mudancas no
audio nacional e na Studio R. "O que mais mudou foi o nivel
de exigéncia dos profissionais do audio. E, na Studio R, a
busca por este atendimento baseado no retorno da estrada.
Adquirimos muita experiéncia", afirma Rui Monteiro.

Para ele, a principal caracteristica da Studio R, nesses 20 anos
de estrada, foi a constante busca pela sobrevivéncia como
fornecedor de tecnologia em um pais sem tradicdo nesta area
e "sem a mesma grife dos importados, sempre concorrendo
com eles". Essa busca, diz, "nos fez evoluir muito além do
convencional e criar solugdes inéditas e revolucionarias".

' “\Quando questionado sobre o

1990 principal acontecimento que
marcou a existéncia da Studio R,
Rui afirma: "Nesse tempo todo
desenvolvemos tanta coisa boa e
nova que, hoje, temos ndo soO
produtos de tecnologia exclusiva no
mundo todo, mas, principalmente,

reconhecidos, procurados e
\ x apreciados por profissionais do
mundo  todo! Isso é um

acontecimento e tanto para uma industria 100% brasileira do
ramo de tecnologia de dudio", comemora.

Ao perguntarmos sobre um equipamento divisor de aguas, Rui
também da& uma resposta original e aposta no diferencial
humano. "Ndo foi um equipamento”, diz, "mas um
colaborador: o Samuel [Monteiro, filho de Rui], que conseguiu
finalmente aliar seu design inovador a nossa tecnologia que
sempre foi inovadora."

PRESENTE E FUTURO

Hoje, Rui afirma que a empresa estd menos vulneravel as
variagdes do mercado brasileiro devido a uma maior aceitagao
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dos produtos da Studio R no exterior. "Temos distribuicao
crescente na Europa, Américas e demais continentes. A
depender do Brasil, ainda assim nao podermos sonhar com
grande crescimento diante dos problemas de ordem politica,
apesar de no geral este ainda ser nosso principal mercado”,

explica.
' )
1991
Hi-live

% J

Desde a época de Collor, a Studio R segue um caminho para
tentar sofrer o minimo possivel com as flutuagdbes e
dificuldades da economia brasileira. "As exportacdes tém sido
um caminho e o investimento constante no desenvolvimento
de produtos com cada vez maior desempenho e custo mais
reduzido. Os novos Série X e Série Z de 4 ohms sdao um
grande exemplo disso", diz Rui.

Mas a receita de longevidade, para ele, é "a perseveranca dos
nossos colaboradores e a durabilidade e confiabilidade de
nossos produtos". Até hoje, afirma, existem produtos
fabricados pela empresa na época de sua fundacdo - "a
maioria deles!" - e que continuam em pleno funcionamento.
"Ha muitos que sequer vieram a apresentar qualquer
problema desde sua fabricacdo ha quase 20 anos. Nossa
longevidade tem sido proporcional a dos equipamentos que
produzimos. Sendo assim, gosto de pensar que a marca ira

durar para sempre."
r ™ 4l B ™y
1995 1998 2002 Os

planos agora sao "aumentar nossa participacdo no mercado
internacional com paciéncia, otimismo e dedicacdo". E daqui a
20 anos, como Rui imagina que estara a empresa? A resposta
dd um cutucdo nos politicos: "Dependera certamente do que
foi plantado por nés, mas, a depender do rumo atual do pais,
muito mais da vontade politica de nossos governantes e
eleitores". Ainda assim, ele acredita que o mercado nacional
estard, "numa projecdo destes ultimos anos, totalmente sem
fronteiras".

Apoiando a M&T desde a primeira de suas edigdes, Rui lembra
do surgimento da revista. "Lembro-me ainda de suas
primeiras edicdes monocromaticas em formato tabldide. Nao
importa a forma que seria feita, teriamos de ter uma revista
de audio no Brasil e ja tivemos algumas até extintas. A M&T é
importante pois soube fazer isso sempre com extrema

2006 2007
- " R |
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competéncia, qualidade, seriedade e credibilidade duradouras.
E esse é o papel de uma boa revista."

NOVIDADES PARA 2007

A Studio R promete para este semestre o novo amplificador
da marca - o X15. Com poténcia de 15.500 watts, ele é,
segundo Samuel Monteiro, diretor de marketing da marca,
"2.500 watts mais potente que o amplificador estrangeiro
mais potente até o momento", da sueca Lab-Gruppen. "As
medidas de poténcia usadas utilizam o mesmo método da
Lab-Gruppen para garantir sua compatibilidade comparativa",
diz Samuel, que é responsavel também pelo design dos
produtos Studio R.

O X15 pesa 16 kg,
ocupando duas unidades
rack. A resposta de
freqiéncia vai de 20 Hz a
20 kHz, em +/- 0,5 dB,
com distorcdo de até
0,05%. A garantia sera
de trés anos. "lJa é
bastante impressionante,
mas se nao bastasse
[tudo isso, a tecnologia
deste novo produto traz
um beneficio a mais que o coloca numa categoria Unica e
torna todas as suas faganhas ainda mais extraordinarias: o
preco", afirma Samuel. De acordo com ele, o X15 devera
chegar ao mercado nacional custando menos de um tergo do
preco do Lab-Gruppen fP+13000.

& cupula, hoje, da Studio R: Ruy, Samuel e
FranciscoMonteiro, ao lado de Rodrigo Saraiva

Ainda segundo o diretor de marketing, "a Studio R e a
Lab-Gruppen estdo sozinhas no mercado mundial nos mais
altos patamares de poténcia. Mesmo o mais famoso e
tradicional fabricante de amplificadores do mundo, a Crown,
ainda nao ultrapassou a barreira dos 8.000 watts". Ponto para
a industria nacional.
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